«Mit dem Geld konnte man
eine halbe Fabrik bauen»

Stickstoff, Phosphor und Kalium: Die Rohstoffpreise fiir Diingemittel sind mit den Gaspreisen in die Hohe geschossen.
Fiir die Firma Hauert aus dem Seeland ist das problematisch. Und auch die Verbraucher werden das zu spiiren bekommen.

Manuela Habegger

Die Traditionsfirma Hauert mit
Sitz in Grossaffoltern und rund
200 Angestellten stellt im see-
landischen Suberg seit iiber 300
Jahren Diinger her. Es handelt
sich dabeium Spezialdiinger fiir
Hausgértner und Rasenplatzbe-
sitzerinnen sowie fiir das pro-
fessionelle Gewerbe wie Girt-
nereien, Baumschulen oder fiir
den Garten- und Landschafts-
bau. Fiir die Herstellung der Pro-
dukte bendtigt das Unterneh-
menim Wesentlichen Stickstoff,
Phosphor und Kalium. Infol-
ge der Verwerfungen zwischen
Europa und Russland und der
massiv hheren Gaspreise ha-
ben sich diese mineralischen
Komponenten stark verteuert.
«Fiir viele Rohstoffe zahlen wir
im Moment etwa das Dreifache
der friitheren Preise», sagt Ge-
schiftsfiihrer Philipp Hauert.

Neue Lieferanten
kostenmehr

Dabei schligt auch die benétig-
te Energie fiir die Produktion teu-
er zu Buche. Bereits Ende April
hat das Unternehmen mehr fiir
Gasund Strom ausgegeben alsim
gesamten letzten Jahr. Rund 500
Franken pro Betriebsstunde be-
tragen die Mehrkosten, wie Hau-
ertausgerechnet hat. Gas wird so-
wohl fiir die Produktion als auch
als Rohstoff verwendet. So wird
zum Beispiel der Stickstoffdiin-
ger ausAmmoniak hergestellt, der
mit einem speziellen Verfahren
gewonnen wird, indem Stickstoff
aus der Luft mit Wasserstoffkom-
biniert wird. Dieser Wasserstoff
stammt aus Erdgas. Rund 80 bis
90 Prozent der Herstellungskos-
ten von Ammoniak entfallen auf
Gas. Mitder Preisexplosion beim
Gas sind die europdischen Fabri-
kennicht mehr konkurrenzfahig
und habenihre Produktion stark
gedrosselt oder ginzlich einge-
stellt.

Die Preise fiir Stickstoff sind
am stirksten gestiegen, wie
Hauert erkldrt. Aber auch fiir
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«Die Diingemittelbranche steckt in einer ausgewachsenen Krise», sagt Philipp Hauert, Geschéaftsfiihrer
der Hauert AG mit Sitz in Grossaffoltern.

Phosphat und Kalium zahlt man
derzeit dreimal so viel wie noch
2019. Rund 40 Prozent der
weltweiten Kaliexporte stam-
men aus Russland. «Ich will die
von der EU gegeniiber Russland
verhidngten Sanktionen in kei-
ner Weise kritisieren. Aber man
hatte diese mit flankierenden

Massnahmen begleiten sollen»,
sagt Philipp Hauert.

Denn ohne die Mitbewer-
ber aus Russland hitten eini-
ge europdische Firmen quasi ei-
ne Monopolstellung und nutz-
ten diese auch schamlos aus.
«Die Preise beim Kalium stei-
gen derzeit stirker an, als sie
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eigentlich miissten», so Hau-
ert. Bei Phosphor bedient Chi-
na knapp ein Drittel des welt-
weiten Bedarfs. Doch bereits im
letzten Jahr hatte China vor-
iibergehend einen Exportstopp
fiir Phosphor und andere Diin-
gemittel verhingt, weil es die-
se unter anderem fiir die Ver-
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«Fur viele
Rohstoffe
zahlen wir im
Moment das
Dreifache.»

Philipp Hauert,
Geschiftsfithrer der
Hauert AG

sorgung der eigenen Landwirt-
schaft benétigt.

Die Hauert AG musste sich
also neue Lieferanten suchen.
Sie bezieht den Stickstoff heu-
te nicht mehr aus Belgien und
Holland, sondern aus Agypten
und Nordamerika, was viel Zeit
kostet und mit hoheren Logis-
tikkosten verbunden sei, so Hau-
ert. Die Versorgung seiner Kun-
den mit Diingemittel ist dagegen
gesichert. «Fiir uns als Spezial-
diingerhersteller sind die Mengen
verfiigbar. Auch in der Landwirt-
schaft siehtes librigens soaus, als
wiirden die verfiigbaren Stick-
stoffmengen fiir die nichste Sai-
son ausreichen», sagt er.

Weniger Friithkulturen
Zu erwarten

Angesichts der hohen Einkaufs-
preise sind die rund 10 000 Pa-
letten im Lager in Suberg heute
etwa doppelt so viel wert. «Mit
dem Geld konnte man eine hal-
be Fabrik bauen. Wir miissen
derzeit sehr hohe Lagerinvesti-
tionen tatigen und viele Mittel
binden. Da muss man schon ein
bisschen an die Zukunft glau-
ben», so Hauert.

Hitte man ihn vor zwei Jah-
ren gefragt, ob das Geschift mit
so hohen Einkaufspreisen funk-
tioniert, hitte er Nein gesagt.
«Die Situation fiir uns als Firma
istaktuell ungemiitlich», sagt er.

Einen Teil der Mehrkosten hat
Hauert bereits auf die Verkaufs-
preise aufgeschlagen: «Ein Diin-
gemittelsack muss zumindest die
Kosten decken. Wir haben die
Preise in diesem Jahr deshalb
bereits zum dritten Mal erh6hen
miissen.» Die Dlingemittel-Pro-
dukte haben sich damitum 20 bis
teilweise 120 Prozent verteuert.

Wihrend das Unternehmen
infolge der Pandemie zwar
mit Lieferkettenproblemen zu
kiampfen hatte, waren damals
die Verkiufe sehr erfreulich.
«Viele Leute sind zu Hause ge-
blieben und haben inihren Gar-
ten investiert. Das haben wir ge-
merkt», sagt Philipp Hauert.

Damals hat man die An-
gebotsprobleme also mit einem
gesunden Markt kompensieren
konnen. Aktuell triibt sich jedoch
die Stimmung bei den Konsu-
menten ein, wie Hauert bereits
seit einem Jahr beider deutschen
Tochtergesellschaft beobachtet.

Hauert vertreibt Diingemit-
telprodukte iiber die Hauert Man-
na Diingerwerke GmbH auch
in Deutschland und Osterreich.
Dort ist die Inflation und damit
die Lebenshaltungskosten fiir die
Bevolkerung bereits vor einem
Jahr stark angestiegen, was sich
insinkenden Verkiufen niederge-
schlagen hat.Weil die Lebenshal-
tungskosten, allen voran die Ener-
gie-und Lebensmittelpreise, nun
auchin der Schweiz merklich stei-
gen, erwartet er auch hierzulande
indernichsten Saison schwiche-
re Verkaufszahlen.

Sorgen bereitet ihm vor die-
sem Hintergrund vor allem die
Situation bei den Girtnereien.
«Die Gewichshiuser brauchen
viel Energie. Einige Betreibe-
rinnen und Betreiber werden es
sich wohl nicht leisten kon-
nen, diese angesichts der ho-
hen Energiepreise und der Ver-
sorgungssituation diesen Win-
ter zu heizen», erklirt er. Auf
Frithkulturen wie Stiefmiitter-
chen werden sie im nichsten
Friihjahr unter Umsténden ver-
zichten miissen.



